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Typy rolí v networkingu  



… a jejich motivace

•  Sponsor 
•  Symbolický význam pro firmu 
•  Soulad se strategií, benchmark, dosáhnutí cílů    

•  DMU 
•  Přínos, užitek, ROI + ROE 
•  Benchmark  

•  Průvodce 
•  Osobní benefit, zajímavost, pocit „někdo mě poslouchá“ 
•  Přínos v rámci společnosti, pomoc k růstu v rámci firmy 
•  Radost z pomoci  

•  Expert 
•  Smysluplnost řešení, faktická relevance řešení 
•  Bohatost technických prvků, atraktivnost řešení 
•  Radost z dodání oponentury na řešení   

•  Uživatel  
•  Uživatelská příjemnost 
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Čeho lidé litují 
před smrtí … 

Přál bych si, abych tolik 
nepracoval
Lituji, ze jsem neměl kuráž žít 
svůj život 
Neměl jsem dost odvahy na 
projevení svých citů
Škoda, že jsem nezůstal ve 
spojeni se svými přáteli
Proč jsem si nedovolil být 
šťastnější?  



Pár tipů jak budovat síť 

•Pozvěte zákazníka na kafe, čaj, oběd, výstavu, koncert

•Sdílejte se zákazníkem zájmy, poznej co má rád a občas překvap nějakou informaci 

•Zjistěte, kdy má narozeniny svátek a buď pozorný 

•Pomozte mu - najít práci, člověka, informaci 

•Vykročte ze stereotypu vlastní pozice - pomozte mu 

•Aktivně sdilej link, zajímavosti, video, přineste zákazníkovi do života něco nového 

•Občas vymyslete nějakou pozornost, dárek, překvapení. 

•Zjistěte si něco o práci zákazníka a aktivně okomentuj, mějte zájem, myslete na něj

•Rozhodovače nekontaktuj napřímo, ale přes Vaši ověřenou osobu.

•Publikujte článek a pošli ho svým zákazníkům a buďte rádi za jejich názor 

•Požádejte o doporučení, video referenci, přímé doporučení  

•Fungujte na sociálních sítích a v pravidelných intervalech postuj hodnotné posty 

•Vytipujte si odborný spolek a choď na jejich mejdany a akce, zapojte se …  

•Jděte se zákazníkem na nějakou oborovou konferenci 

•Představujte, propojujte, buďte konektorem.  

•Vymazlete si profil na LinkedIn nebo Vaší jiné síť

•Milujte svou práci!


