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LinkedIn je nejvétsi sociadlni sit pro profesiondly na svéte.

Vyuzijte naplno jeji potencidl pro svij business.

Jan Kysely
Zakladatel, lektor a marketingovy expert ve FUTURE SALES

Jiri Jambor
Zakladatel, lektor a obchodni manazer ve FUTURE SALES
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Zakladni stavebni kameny moderniho sales
procesu

Obchod

Technologie

Ucelena digitalni sales strategie

L -l
‘@ )
.
Ziskani pozornosti Budovani davéry a Sales automatizace
cilové skupiny sbér digitalnich dat a prodej
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Typicky zakaznik 21. stoleti

V roce 2020 5 O %

globalni pracovni sily bude tvorit generace milenialu.

Co o nas rfika Google?
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Social Selling Index.

5 zakladnich pravidel
pfi praci s osobnim profilem.

1. Mluvte na svou cilovou skupinu

2. Pouzivejte sva kli¢ova slova, kde se jen da
3. Udélejte dobry prvni dojem (2 s)

4. Svuj profil piste jako stranku v novinach

5. Pravidelné svuj profil aktualizujte
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Informace o cilové skupiné

ICP - Ideal customer profile

e Pozice ve firmé
e Seniorita
e Segment trhu
e Lokace a jazyk
e Casové pasmo
e Skupiny na LinkedIn,
ve kterych je dany clovék aktivni

llustrativni foto

Uprava osobniho profilu

Webova adresa

profilu

. ¢ FUTURE SALES LINKEDIN IS THE BICCESTY

Uvodni g BIB NETWORKING EVENT
OM EARTH

obrazek DON'T MISS (T}

Osobni
fotka

Titulek

Shrnuti

Média

LinkedIn jako B2B prodejni nastroj 6



seduo www.seduo.cz

Uprava osobniho profilu

Pocet lidi v siti

o U2 rebewe 1504 kagecty, wyvs e bee

ok P e e
. . ' o, Sul wrvee bode 21 H 200
Aktivita na - i Do Lanng pagn buds 307y betwd
Linkedin ROSPRBE il SSv Y ki
watacki 4 el restat! M
P i
oe
&
Expwrrarce

Prvni pracovni
pozice

Optimalizace
klicovych siov

Uprava osobniho profilu

1. Uvodni obrazek

FUTURE SALES SOCIAL MEDIA
ONLINE DATA

DIGITAL TOOLS
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Uprava osobniho profilu

2. Titulek Zakladni prvek profilu, podle
kterého vas lidé najdou a
identifikuji.

Doporucena struktura osobniho titulku

e Uvedte nejdfive nazev své pozice

e Nazev spolecnosti

e Primarni prfidana hodnota pro klienta
e Reason to believe

e Klicova slova

Souhrn

e Elevator pitch / Sales pitch o e

LR

e Detailng, jak mlUzZete druhé
strané pomoci
e Reference / Pfipadové studie

e Pfimy kontakt

e Klicova slova a fraze (10-20)

[ B4

e Media: publikované ¢lanky,

osobni blog, prezentace, videa
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Clanky a aktivity

Anticles & activity
(26 odawes
Jui Janky, Voptech Dieudy - what do

you thimk about sules..
) (deveveeried

& ZPUSOB(), JAK OSLOVIT
NOVE ZAKAZNIKY NA.

e Na profil pfidejte alespon T L R
jeden viastni odborny Clanek  tmpes e s BT T

e DOfa TIv. COMD #Mai 100y &Ml ey
19 OCEsiaT Da7 NEvAMast ma plarkRgel 40 (0EN00 W 3 COmmant
Suxtranhict 8 darca Chotou) cokd il ame Moy

Pled chyll zahajll Petr

e Budte na siti aktivni Shondroan s Michal Tom
& Like @ Commenmt # GShare 075004 4 & Comme

Sow ol acthoity
Soe all articien

Prvni pozice

Vspevencre

? T brenan A Mathrting bede
.

TR AL

e Vyberte pouze pozice, které jsou e oyt s e
relevantni pro aktualni praci

e Elevator pitch

. Reference .Ju-u » ':4. -7. ”."..":n‘ .-: .»-nu s e b
* Nezapomerite na vysledky e

]

e Pridejte média odkazujici na

E R T

L —

spole¢nost a produkt, ktery nabizite sl

Pfimy kontakt
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Identifikace kontaktu v cilové skupiné

in CITEE—— ‘ z

Sdileni obsahu a hlidani reakci

LinkedIn jako B2B prodejni nastroj 10



seduo

KONTAKT.

www.seduo.cz

FUTURE SALES,

ADRESA

xPORT VSE

E-MAIL

Jirka@futuresales.cz

M 'f*-'

\wﬁ

TELEFON
776 822191
in in/jirijambor

infjankysely

' O FUTURE SALES.

Pro B2B spolecnosti vytvarime moderni sal

JAN KYSELY
Product & Marketing

JIRI JAMBOR

Business director

Q Business MARKETINGS (5 Forbes
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JAK VAM MUZEME POMOCI

DIGITALNI
INFRASTRUKTURA
& NASTROJE

VZDELANI A
KONZULTACE

LinkedIn jako B2B prodejni nastroj
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OUTSOURCING

Social Selling

Kniha a e-book
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