Ana

1) Kolik mate platicich zakaznikd?
2) Jak vydélavate penize?
3) Kolik to vlastné stoji?
4) Co vés odlisuje od konkurence?
5) Jakfunguje vas byznys model?
6) Jaky je vas unikatni prodejni argument
(USP - Unique selling proposition)?
7) Jak je tézké pro konkurenci,
aby véas okopirovala?
8) Kdo je vase konkurence?
9) Co (od nas) potrebujete?
10) Kdo je vas cilovy zékaznik?
11) Jaké jsou vase distribucni kanaly?
12) Jakou méate marzi?
13) Kdy bude projekt generovat zisk?
14) Co je unikatniho na vasem tymu?
15) Kolik uzivateld mate?
16) Jaka je dynamika rdstu?
17) Jaké jsou vase dalsi kroky?
(kratka, stredni, dlouha perspektiva)
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yza cilového posluchace
Specitické dotazy pfri byznys
prezentacich

18) Dokazete vyrabét levnéji?
19) Proc bych véds mél podpofit?
20) Proc¢ by mé to mélo zajimat?
(jako uzivatele, zakaznika nebo investora)
21) Kolik potrebujete penéz?
22) Na co penize presné vyuZijete?
23) S jakou navratnosti investice pocitate?
24) Kdo jsou vasi soucasni strategicti partneri?
25) Jaka je vase marketingova strategie?
26) Jak zvladnete rychly rast?
27) Co jsou nejvétsi slabé stranky?
28) Kolik stoji ziskani dalsiho zédkaznika?
29) Jaka je celoZivotni hodnota zédkaznika?
(LTV - Lifetime value)
30) Proc¢ si myslite, Ze zrovna vy uspéjete?

Prezentace (v) byznysu
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